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La plataforma para los negocios locales
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B ¢Quénos
) diferencia?

» Solo tiendas y restaurantes locales
 El cliente elige el repartidor. Nada de "falsos auténomos”

» Con cada compra ayudas a tu barrio




Web + TPV + servicio a domicilio + promocién online.

Sube tus productos/servicios y empieza a vender en menos de 20 min.




Servicio a domicilio sin coste ni preocupaciones:

» Mejora tu servicio a domicilio con repartidores locales auténomos pero no "falsos
auténomos"

* Elige con que repartidores Dbarrio quieres colaborar
* Tus clientes eligen el repartidor de tu listado comparando precios y plazos.

+ Mejoramos tu visibilidad y tus ventas online:

o Buscador online exclusivo de tiendas, restaurantes locales y sus productos/servicios.
o Promocion online gratuita de tu negocio en nuestras redes.
o Promocidn fisica con pegatinas y flyers.



* Mejoramos la valoracién de tu negocio:

o Forma parte de una comunidad de negocios locales con valores sociales.

o Lucha contra la precariedad laboral de los repartidores "falsos auténomos”

o Atrae y fideliza a una clientela responsable y comprometida con el
comercio, la hosteleria y el reparto local.

Coste: suscripcién anual + comisién sobre cada venta

Planes de suscripcién:
o DBARRIO 10: hasta 10 tipos de productos por 50 €/afic +IVA
o DBARRIO 100: hasta 100 tipos de productos por 80 €/afic +IVA
o DBARRIO 500: hasta 500 tipos de productos por 180 €/afio +IVA
o DBARRIO 1200: hasta 1200 tipos de productos por 400 €/afio +IVA

Comisidn sobre ventas: 5% de la base imponible + 0,35 €/ pedido.




,® preparacion
y gestion
pedidos

Registro y preparacién web

* Sélo necesitas un correo electrénico, cubrir datos con la informacién de tu negocio y
seleccionar el plan de suscripcién que mejor se adapta a tus necesidades.

* Una vez efectuado el pago del plan elegido ya puedes comenzar a subir tu productos.

* Lldmanos a los teléfonos de contacto si necesitas ayuda.




Subida de productos:

* Es muy facil, rapida e intuitiva.

* Si ho tienes tiempo nos encargamos nosotros por solo 60 € + IVA.
Necesitaremos: nombre, precio, fotos

Pinchando aqui puedes ver un video con Jas instrucciones para darte
de alta y afiadir productos.

Gestién de pedidos

* Te avisamos al momento via mail. notificaciones en tu cuenta de Dbarrio y por el propio
repartidor.

* Puedes aceptar y actualizar el estado de tus pedidos en tu cuenta Dbarrio. Cada vez
que actualizas el estado se informa a todos los involucrados.




Cobros e ingresos:

* No mueven dinero fisico ya que todos los pagos son con tarjeta

* Todos los dias 1y 16 de cada mes ingresamos el valor de las ventas de la
quincena anterior con nuestra comision ya descontada y te enviamos la
factura por email.

* Si has vendido mas de 1000 € antes del dia 1 0 16 y necesitas efectivo
avisanos y te adelantamos el ingreso y la factura
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* Los repartidores Dbarrio eligen sus tarifas, horarios, zonas de
reparto, plazos de entrega para cada zona, negocios con los
que quieren colaborar, medios de transporte...

* No tiene coste para ti. Es el cliente el que elige y paga al
repartidor comparando precios, plazos, medios.....

* Puedes ofrecer descuentos para abaratar lo que pagan tus
clientes por el reparto sin repercutir en lo que cobra el repartidor
para amentar tus ventas.

* Compatible con tu propio reparto: Si tienes tu propio reparto
podemos darlos de alta. Puedes utilizar los de Dbarrio cuando los
tuyos no estén disponibles o estén desbordados de trabajo.

* Puedes elegir con que repartidores colaborar.

» Rapidez: Entregas inmediatas al ser repartidores locales de
cercania.




Usuarios
Dbarrio

1. Prefieren los pequefios comercios y restaurantes locales:
Son conscientes de la continua desaparicién del pequefio
comercio y de sus devastadoras consecuencias para la economia
y calidad de vida en nuestros barrios.

2. Son socialmente responsables:

No les importa pagar un poco mas si el producto es de calidad y
contribuyen con su compra a una buena causa como salvar al
pequefic comercio, apoyar a una ONG o promover politicas de
comercio justas

3. Son exigentes en calidad y plazos de entrega:
Quieren perder poco tiempo buscando y comprando lo que
guieren.
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El 5% de nuestra facturaciéon lo donamos a las asociaciones sin‘.{\"- C2-
animo de lucro.

Al suscribirte a Dbarrio debes elegir una de las obras sociales registradas.
El 5% de la suscripcién anual lo donamos a esa asociacién y, mientras
siga siendo tu favorita, le daremos también el 0,25% de tus ventas.




Ventajas de actuar como mediador entre clientes y vededores

1.Reduccién de coste. Podemos ofrecer una plataforma de garantias y de bajo coste
compartiendo con todo el pequefio comercio la misma plataforma con un TPV virtual.
2.0frecemos pagos cada 15 dias (o0 menos si lo necesitan los vendedores) para que
siempre dispongan de efectivo a la vez que ahorramos costes de gestién al aunar todas
(o casi todas) las facturas en ingresos en dos dias al mes.
3.Para la resolucién de incidencias. Somos intermediarios en las transacciones y
actuamos como tercera parte objetiva en caso de conflicto vendedor -comprador.
a.Tenemos toda la informacién del pedido, de los involucrados, tiempos de entrega y
coste para tomar decisiones.
b.Podemos hacer el reembolso en cuestién de minutos en caso de que nos lo ordenen
los vendedores gracias a nuestro servicio de atencién al cliente permanente.

Ventajas para ayuntamientos

1.Oferta especial en las licencias anuales por volumen: 25% de descuento en las
suscripciones DBARRIO 100 (o superiores } valorada en 80 €/afio.

2.Modernizacién del comerclo y hosteleria local a bajo coste.

3.Apoyo a uno de los motores de la economia, modernizandolo, dinamizandolo,
mejorando sus ventas, su servicio a domicilioc y su presencia online.

4.Difusién de su compromiso con el sector en redes y medios de comunicacién.

5.Ingresos extra para las obras sociales locales, incluyendo el propio Ayuntamiento, que se
podria dar de alta en la plataforma recibiendo el 5% de la facturacién de Dbarrio con
los negocios locales que lo elijan como su obra social favorita. Asi podria seguir
ayudando a los comercios o familias mas necesitadas de la zona.

6.Logo del Ayuntamiento en cada web de los negocios locales que lo seleccionen con
enlace a un espacio donde explicamos la colaboracién y a que iran destinados los
ingresos, enlaces a la web del ayuntamiento, etc.



Experiencias de colaboracién con otros Ayuntamientos

Acuerdos en firme con el Concello de Gondomar, Baiona y Nigran.

Oferta especial: 50 suscripciones para negocios locales por 3.000 € (IVA incluido).
Nunca hubo una mejor accion para los comerciantes y hosteleros por tan poco.

Por solo 3.000 € plataforma testada y exitosa. Buscador + Web + TPV virtual + reparto +
promocién online + servicio de atencién al cliente.

Otras acciones que realizan estos ayuntamientos:
* Se hacen cargo del transporte. Cubren ellos temporalmente con los cargos de los envios
a domicilio.
* Ponen fotégrafos y técnicos a disposicion de los comerciantes para ayudarles con las
fotos , a subir productos, etc.
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e Acuerdos con mas ayuntamientos comprometidos con el pequefio comercio y
la hosteleria local.

e Envios gratuitos en algunas localidades.

¢ Filtro por ayuntamientos

Nuevas delegaciones.

App Dbarrio

Drecados

» Videollamadas con tenderos para preguntar por productos.,...

Anexo 4:
Proximamente...



Gracias!!

Ante cualquier duda, contictanos!

Pablo Sanchez

Fundador Dbarrio
667302205
pablo.sanchez@dbarrio.com




